
Lösungen für Fax-over-IP
• Q

ualitätsm
erkm

ale bei „over-IP” und traditionellen Fax-Lösungen

Sam
sung und VoIP 

• W
arum

 eine w
eitere ITK-Lösung? W

arum
 Sam

sung?

Voice-over-W
LA

N
  

• W
arum

 kaufen w
elche Kunden VoW

LAN
-Lösungen?

Pause

Vertrieb im
 K

risenjahr
•

W
elche Chancen kann der Vertrieb nutzen?

•
M

oderierte Diskussion

VA
F-A

bschlussrunde
•

Ü
bersicht zu aktuellen Verbandsangeboten und -projekten m

it

Bedeutung für den Vertrieb

•
O

ffene Runde

Kleiner Im
biss

Ende der Veranstaltung und Abreise

Freitag, 19. Juni 2009

�

Eintreffen, K
affee und Registrierung

Begrüßung 

Entw
icklungen in der ITK

-A
nbieterlandschaft 

•
Ü

bersicht und ausgew
ählte Aspekte zur M

arktaufstellung von 
etablierten und neuen Anbietern im

 ITK-M
arkt

IBM
 Collaboration &

 U
nified Com

m
unications 

•
Lösungs- und Produktstrategie im

 M
ittelstand

•
Lotus Sam

etim
e, Foundations Start

Pause

O
pen Standards: Lösungsstrategien im

 U
m

bruch?
•

Eine zukunftssichere, konvergente ITK-Lösung erfordert 
gesam

theitliche, prozessintegrierende  Ansätze 

•
W

ie lässt sich dies durch offene Standards erreichen?  

IP-Selling: Diskussionsrunde I

M
ittagspause

N
G

N
 N

ext G
eneration N

etw
orks und IP-Selling 

• Thesen zur Veränderung der vertrieblichen Rahm
enbedingung 

aus technologischen G
ründen

IP-basierte Videolösungen: Ein Boom
-Them

a?
•

M
arktpotenzial und Einsatzszenarien in unterschiedlichen Branchen

IP-Selling: Diskussionsrunde II

Pause

9:45

9:15

10:00

10:45

12:00

13:00

Chris Helbing, Product M
anager,

Ferrari electronic

U
lrich Schlingm

ann 
G

esam
tvertriebsleiter, DO

K SYSTEM
E  

11:30

14:00

15:15

9:30

M
athias Hein, Bereichsleiter

N
etzw

erktechnik, VAF

Sam
stag, 20. Juni 2009

A
nm

eldung (an VA
F per Fax 02103 700-106)

Hierm
it m

elden w
ir zur Jah

restag
u

n
g

 d
er V

ertrieb
sleiter

vo
m

 19.-20. Ju
n

i 2009 folgende Person(-en) an:

Teiln
eh

m
er 1:

N
am

e

Vornam
e

E-M
ail 1. Teilnehm

er

Teiln
eh

m
er 2:

N
am

e

Vornam
e

E-M
ail 2. Teilnehm

er

Firm
a

Straße, H
ausnum

m
er

PLZ, O
rt

Telefon

D
atum

/U
nterschrift

(Bei w
eiteren Anm

eldungen Blatt bitte kopieren.)

M
arcus Radem

acher, 
Director G

lobal W
ireless &

 O
EM

 Business, Aastra

10:00

13:00

13:30

IP-Selling: D
rei Schlaglichter

12:30

11:30

12:45

M
athias Hein, 

Bereichsleiter N
etzw

erktechnik, VAF

15:00

14:30

U
lrich Losch, G

eschäftsführer
BXB M

anagem
entzentrum

M
artin Bürstenbinder,

G
eschäftsführer, VAF

Rainer Janssen, 
Sales Leader U

nified
Com

m
unications, IBM

 

10:30

11:00

Ingo Edler, Sales M
anager N

etw
orks

Sam
sung Electronics

Lars Hartm
ann, 

Sales M
anager Enterprise Business, HP ProCurve

Bernd Clauberg, Leiter Technik und
Entw

icklung, König AVT 

Tag
ung

sm
o

tto
: IP-Selling

 –
System

hausg
eschäft im

 U
m

b
ruch

(W
ie) lässt sich U

nified Com
m

unications verkaufen?
U

C&
C: U

nified Com
m

unications &
 Collaboration w

ird als M
egatrend

im
 ITK-M

arkt gehandelt. W
ie lässt es sich im

 M
ittelstand verm

arkten?

U
C&

C: 
Einsatz- und Andw

endungsszenarien in 
m

ittelständischen U
nternehm

en

U
C&

C: 
Beispiel für eine Verkaufspräsentation und 
Argum

entation gegenüber Endkunden

IP-Selling: Diskussionsrunde III

G
em

einsam
er Abend

15:45

16:45

19:00

Hans-Jürgen Jobst 
Senior Product M

arketing 
M

anager, AVAYA

Karl-Heinz Schoo 
Leitung PM

 &
 Beschaffung

System
e / Projekte, N

Tplus



Tag
u

n
g

sh
o

tel:
Best W

estern Prem
ier Park Hotel

Peter-Hartm
ann-Allee 4, 33175 Bad Lippspringe

Tel.: 05252 963-0, Fax: 05252 963-111
info@

parkhotel-lippspringe.bestw
estern.de 

w
w

w
.parkhotel-lippspringe.bestw

estern.de

Zim
m

er:
Bitte als Selbstzahler direkt beim

 Hotel buchen. Das Kontingent ist unter dem
Stichw

ort „VAF“ bis zum
 4. Juni 2009 für Sie reserviert:

EZ vom
 18.-19.06.09 inkl. Frühstück 85,- Euro 

EZ vom
 19.-20.06.09 inkl. Frühstück 85,- Euro

V
eran

stalter:
VAF Bundesverband Telekom

m
unikation e.V.

O
tto-Hahn-Str. 16, 40721 Hilden

Tel.: 02103 700-250, Fax: 02103 700-106
info@

vaf-ev.de, w
w

w
.vaf-ev.de

Frag
en

 zu
r O

rg
an

isatio
n

:
Frau Andrea Siebel, Tel.: 02103 700-253, siebel@

vaf-ev.de

A
b

en
d

veran
staltu

n
g

:

VA
F Fachtagung

20. Jahrestagung 
der Vertriebsleiter

IP-Selling: System
hausgeschäft im

 U
m

bruch

19. - 20. Juni 2009 in Bad Lippspringe

Kosten und Leistungen

• Für VAF-M
itglieder: 95,- Euro zzgl. M

w
St.

• Für externe Teilnehm
er: 175,- Euro zzgl. M

w
St.

Der Preis beinhaltet neben der Teilnahm
egebühr, die Tagungsverpflegung,

die G
etränke zu den M

ahlzeiten sow
ie die Abendveranstaltung am

 Freitag.

Änderungen im
 Program

m
 bleiben vorbehalten. Stornierungen sind schrift-

lich bis vier Tage vor der Tagung einzureichen. Bei Stornierung nach diesem

Zeitpunkt oder N
ichterscheinen berechnen w

ir den vollen Tagungspreis.

w
w

w
.v

a
f-e

v
.d

e

Inform
ationen zur Veranstaltung

A
n

fah
rt B

est W
estern

 Prem
ier Park-H

o
tel:

PK
W

-A
nreise:

Von Dortm
und/Kassel kom

m
end auf der A44 Abfahrt N

r. 61
(W

ünnenberg/Haaren) auf die A33. Ausfahrt N
r. 26 (Paderborn/Elsen) auf die

B1 in Richtung Ham
eln/Bad Lippspringe 11 km

. Abfahrt Bad Lippspringe. Von
Hannover kom

m
end auf der A2 Abfahrt N

r. 25 (Kreuz Bielefeld) auf die A33.
Ausfahrt N

r. 26, dann w
eiter w

ie oben. Von der B1 Abfahrt Bad Lippspringe, 
1. Straße links Richtung Bad Lippspringe W

est (Am
 Vorderflöß), die Straße 2

km
 bis zum

 Ende der Berliner Allee fahren, danach den Hinw
eisschildern folgen.

Zug-A
nreise:Bis Hauptbahnhof Paderborn.

Flughafen:Der Flughafen Paderborn/Lippstadt ist in 29 km
 zu erreichen.

D
er 

gem
einsam

e 
A

bend 
m

it 
G

rill buffet 
und

Livem
usik 

findet 
in 

der Villa 
M

ersm
ann 

statt.
Freuen Sie sich auf einen stim

m
ungsvollen Abend

in w
underschönem

 Am
biente.


